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niu relativ nou pe piata

romaneasca dacd tinem cont de
faptul ca reglementarea si organizarea
acestei profesii este legata de
infiintarea Camerei Consultantilor
Fiscali, in anul 2007.

C onsultanta fiscala este un dome-

Pana atunci, serviciile de consultanta
fiscala erau oferite in proportie
covarsitoare de firmele din Big Four si
de alte cateva societati de consultanta
fiscala cu capital strain.

In lipsa unor statistici oficiale, pentru a
avea o imagine cat mai fidela a con-
curentei existente in piata de consul-
tanta fiscala in 2007, putem analiza
situatia membrilor inscrisi in Camera
Consultantilor Fiscali la momentul
infiintarii, cifrele prezentate fiind
reprezentative pentru perioada de
dinainte de 2007. Astfel, din punct de
vedere al structurii capitalului social,
societdtile de consultanta fiscala,

membre ale CCE erau impartite dupd
cum urmeaza: 83,5% - societati cu
capital strain si 16,5% - societati cu
capital autohton.

Desi nu putem afirma ca absolut toate
societdtile de consultanta fiscala s-au
inscris in CCE la acea data, consider ca
cifrele prezentate mai sus sunt destul
de clare si releva faptul ca la nivelul
acelui an putem vorbi de concurentd
reald pe piata consultantei fiscale doar
dacd ne referim la societatile
internationale din Big Four.

In ultimii cinci ani, situatia s-a schim-
bat insa destul de mult, evolutia pon-
derii capitalului autohton crescand de
la an la an, astfel incat anul trecut 51%
dintre societati aveau capital autohton,
dupa ce in 2008 procentul era de 39%,
in 2009 de 50% siin 2010 de 50%.

O prima concluzie pe care o putem
trage dupa analiza acestor cifre este
aceea cd, odata cu cresterea economica
si a actorilor implicati, in mod firesc a
crescut si numarul profesionistilor care
ofera consultanta fiscala, selectia aces-
tora ficandu-se insa in mod natural,
respectand principiul performantei.
Adics, la fel ca in orice alta profesie
liberala, doar rezultatele fiind cele care
iti garanteaza succesul. O cerere mare
de servicii de consultanta fiscala nu
inseamna neaparat, in domeniul nos-
tru, si o garantie a cresterii cifrei de
afaceri intrucat fara profesionalism si
fara rezultate niciun client nu poate fi

- pacalit. Pana la urmg, rezultatele si

reputatia sunt principalele motoare de
dezvoltare ale oricarui business de
consultanta fiscala.

Un alt aspect interesant care
evidentiazi cresterea concurentei din
ultimii 5 ani, prin multiplicarea actorilor
implicati, este legat de evolutia cifrei de
afaceri din piata consultantei fiscale.

Astfel, piata de consultanta fiscala
desfasuratd de membrii CCF a evoluat
dela anla an, de la 32,5 milioane lei in
2007 la 136 mil. in 2008, 147 mil. in
2009 si 163 mil, cifra de afaceri in 2010.
Cresterea inregistratd, de aproape
500%, este un indicator important si
imbucurator totodatd pentru noi,
intrucat releva atat cresterea interesu-
lui actorilor economici in ce priveste
consultanta fiscala cat si potentialul
mare de care beneficiaza acest sector.

Revenind putin la relatia dezvoltare
economica - dezvoltare profesie siim-
plicit evolutia concurentei, analiza dis-
tributiei consultantilor fiscali pe judete
evidentiaza, cu cateva exceptii, faptul
cd, in judetele in care ritmul dezvoltarii
economice este mai ridicat, con-
curenta firmelor de consultanta fiscala
sau a persoanelor fizice care practicd
aceastd activitate creste proportional
cu gradul de performanta si bundstare
al clientilor

In incheiere, vreau si subliniez faptul ca,
desi perspectivele si ritmul de crestere al
pietei sunt imbucuratoare, consultantii
fiscali au obligatia, la fel ca oricare
reprezentant al unei profesii liberale, s&
depuna in permanentd eforturi in
vederea promovarii propriei profesii si a
propriei imagini, intrucat in final, nici
piata, nici conditiile economice nu iti
garanteazd in acest domeniu un avantaj
competitiv in fata concurentei. m
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